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Ceci: bata vino / rosa
Fede: Dr. Francia camel

Ceci: pollera lengua gris / negra, camisilla sport, chaleco sport
Fede: camisa narrow feet ktinga negro / blanco, cinto




Ceci: vestido negro, poncho
Fede: campera capucha, Dr. Francia vino, cinto




Ceci: vestido camisa negro, jean Pombero
Fede: caperuza verde / negro, cinto

Ceci: saco cruzado marron, cinto, jean Pombero
Fede: campera sport, camisa narrow feet ktinga azul
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MODELOS
Cecilia Baccino
Federico Fildrtiga — Up! Model Management

PEINADO Y MAQUILLAJE
Dino Coiffure



FAMILIA DAIHATSU
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PASTAS & PANIFICADOS LA CRIOLLA
PRODUCTOS CON GUSTO A CALIDAD

LA CALIDAD NO PERMITE ERRORES, Y MUCHO MENOS EN PRODUCTOS TAN PERECEDEROS COMO
LAS PASTAS Y PANIFICADOS. EL SUMINISTRO DE ESTOS PRODUCTOS, DEBE SER REALIZADO CON LA
EXACTITUD DE UN ORFEBRE. AL SER DE CONSUMO DIARIO, LA DISTRIBUCION SE CONVIERTE EN UN
FACTOR CRITICO, QUE EXIGE EFECTIVIDAD.

Visitamos “Pastas & Panificados La Criolla”, empresa muy reconocida
por los productos que ofrecen. Sus propietarios, Nelson Medina Cantero
e Ing. Tomas Larrosa, fueron los anfitriones.

Un poco de historia

Nelson dijo: “En 1989, trabajaba como vendedor en una empresa,
vendiendo discos de empanadas, me di cuenta de que existia mucha
demanda, si podia mejorar la calidad y la distribucion”

“En 1990, conjuntamente con Tomas, abrimos el negocio propio,
elaborando nosotros los discos de empanadas, a la noche, y también
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nos encargabamos de entregarlos a todas las personas y copetines
que vendian este producto. Asi facilitabamos el trabajo de ellos.
Después vinieron fioquis, ravioles, panificados.

fT: ¢ A qué atribuir el éxito de la empresa?

“Pasion por la calidad. Hemos crecido, gracias a trabajar muy de cerca
con los clientes. Las observaciones que ellos manifestaban, nosotros
investigabamos la causa, descubriamos el problema e introduciamos
alguna mejora. Nunca dejamos de dar solucién a cliente alguno.
Creemos que ahi radica nuestro éxito”.

fT:¢,Qué importancia otorga La Criolla a la distribucién de sus productos?

“Nada de lo que hagamos bien tiene valor, si no podemos brindar
calidad. Copetines y bares son nuestros clientes; los jueces son las
personas que consumen nuestros productos. O sea, somos juzgados
tanto por los puntos de ventas como también por quienes consumen.

No podemos equivocarnos en ningin momento. Por eso, para el
reparto de los productos, decidimos utilizar camiones Toyota Dyna y
Daihatsu Delta.

Tenemos la mejor experiencia de trabajar con GrupoToyotoshi,
recibimos un trato cordial, facilidades para concretar los negocios y
una relacion amistosa en todo momento. Trabajar con el grupo Toyotoshi
otorga la suficiente confianza para saber que seguiremos cumpliendo
con nuestros clientes.

El servicio técnico es de lo mejor.

También tenemos otras unidades, ademas de los camiones. Toyota
Hilux C/S para reparto de corta distancia; Toyota 4Runner para uso
particular. Estamos seguros que esta alianza seguird por mucho
tiempo”

“Damos fuente de trabajo a mas de cincuenta personas, quienes
reciben una capacitacion constante, de manera a responder con
eficiencia y efectividad a la exigencia del mercado.

Consideramos a la competencia como una oportunidad positiva, pues
nos obliga a mejorar en todo. Ser competitivos no es una opcion, sino
una condicién para seguir en el mercado”. Fueron las palabras finales.
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CURSO DE CAPACITACION SOBRE CAMIONES
DAIHATSU DELTA DICTADO A LA EMPRESA NOVA S.R.L.

El dia 3 de junio pasado, en el local de Nova S.R.L., se realizé
el “Taller de capacitacion para propietarios y choferes de Daihatsu
Delta”, el cual fue dictado por el Sr. Julio Ramirez.

El mismo tuvo como uno de los principales objetivos el de poner
a disposicion de nuestros clientes un mayor conocimiento sobre
el cuidado preventivo de las unidades lo cual trae como beneficio
una importante reduccion en los costos de mantenimiento.

Entre los puntos principales tratados estuvieron:

* Inspecciones antes del arranque

* Verificacion del motor y componentes que tienen relacion
(retirando el asiento)

* [tems a ser verificados desde el asiento del conductor

* ltems a ser verificados desde la parte delantera del vehiculo
* [tems a ser verificados desde la parte inferior del vehiculo

* [tems a ser verificados desde la parte trasera del vehiculo

* [tems a ser verificados durante una conduccion lenta

* Otros items a ser verificados

¢ Detalles importantes a tener en cuenta

* Garantia

Para el Grupo Toyotoshi y Daihatsu este tipo de eventos constituye
parte del objetivo mas importante, el cual es el de poder estrechar
aun mas los vinculos con sus clientes, dandole un valor adicional
de la marca.

El momento fue propicio para conversar sobre nuevas unidades
a ser adquiridas por la empresa Nova S.R.L.

Es importante mencionar que este curso esta disponible para
todas las empresas que poseen flota de Daihatsu Delta, y es
gratuito.
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