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CAPTAMOS EL MOMENTO FELIZ EN QUE
MARIA LOURDES CETRANGOLO DE OVIEDO
EN COMPANIA DE SU ESPOSO, RECIBIA SU
NUEVA ADQUISION, UN DAIHATSU TERIOS

FANATICOS

“...ESTA LAND CRUISER VA A MORIR CONMIGO...”

Casado “*hace un montén de afios”, como el mismo lo afirma, con
la sefiora Maria Benigna “Nina” Montero, han sido bendecidos con
cinco hijos, tres varones y dos mujeres. “Todos aprendieron a
manejar con la Land Cruiser”, fue su chispeante afirmacion.

Haciendo memoria, su fanatismo se inicié en marzo de 1994
cuando visit6 la playa de usados de TSA, fue atendido por Silvio
Bachen, por quien expres6 los mejores elogios como vendedor.

Su necesidad por un vehiculo todo terreno era perentoria al tener
un campo en Santa Rosa — Misiones, al cual podia acceder tras
sortear 32 kilémetros donde el camino no existia, que segun su
afirmacion “se fue construyendo gracias a las huellas de la Land
Cruiser”.

Tenia otro vehiculo pero solamente su Toyota Land Cruiser podia
transitar por ahi, muchas veces con cadena en las ruedas para
poder cruzar.
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Sobre el mismo tema remarcd: “el sendero era tan feo que resultaba
humanamente imposible llegar a la estancia, sin quedar varado
en el camino.

Una vez la camioneta se hundi6 hasta los ejes que ni con tractor
se pudo estirar, la Ginica opcidn fue dar golpes intensos al vehiculo,
tratando con ello de desprenderlo del barro viscoso que lo retenia.

Mi temor por dafiar las piezas sucumbi6 ante la necesidad de
evitar pasar la noche en el monte, entonces autoricé la tremenda
maniobra. Cuando llevé la Land Cruiser para su revision, grande
fue mi sorpresa cuando el Asesor de Servicio comentd que no
sufrié ningun dafio... jno podia creer!”

Por dicho desempefio y haber sido la escuela de manejo del cual

egresaron sus hijos y esposa, el sefior Stewart bautizé a su Land
Cruiser con el rotulo de “La indestructible”. “Si sobrevivié a aquellos
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caminos y al aprendizaje de mis hijos, ya no puede destruirse”,
afirmé con picardia en otro momento.

Comentd otra anécdota: “Una vez se robd mi vehiculo, que lo
recuperé luego de tres meses, a orillas del Salto Monday. Cuando
fui a la comisaria a retirar la unidad, tuve que cambiar el aceite de
motor y el filtro y, en el primer intento ya arrancé. Es realmente
una excelente maquina”

“Mi Land Cruiser ya pagé con creces su precio pues todo el trabajo
dado es incomparable. Ha superado los 600.000 kilémetros y sigue
vigente...creo que morird conmigo” fueron sus palabras finales.

Gutlo

"‘NO TENEMOS CLIENTES GRANDES NI
PEQUENOS. TENEMOS CLIENTES.”

SIMILAR A ALGUN CUENTO QUE LEIAMOS DE NINOS, DONDE PODIAMOS INGRESAR A LA FABRICA DE
DULCES Y ATIBORRARNOS DE SUS MANJARES, NOSOTROS CUMPLIMOS NUESTRO SUENO DE ADULTO:

VISITAR UNA FABRICA DE PAPAS FRITAS.

Distribuidora Bravo S.A. es la empresa que produce y distribuye
estas delicias, ademas de otros productos. Hemos encontrado
un momento a solas a la sefiora Bernardita Cecilia Bravo Vda.
De Aguila, quien, con deferencia, concedio la entrevista a “familia
Toyota”.

fT: ¢ Nos relata sobre la historia de la empresa?
BB: “Esta floreciente empresa familiar comenzé su trajinar en

1980, cuando con mi esposo Bernardo, hoy ya fallecido, iniciamos
la distribucion de vinos; en ese tiempo encontramos un productor

de manies muy importante, contactamos con él e iniciamos la
comercializacién con la marca GUAZU, que precisamente significa
“grande” en guarani. Asi, depositamos todo nuestro empefio en
el trabajo duro, sacrificado y sobre todo constante. Nunca pensa-
mos en fracasar, pues nuestra dedicacion fue total.

El esfuerzo pronto comenzé a dar sus frutos, pues ya teniamos
muchos clientes y una buena distribucién, entonces aceptamos
ofrecer al mercado unas papas fritas que nos entregaba una
fabrica, haciamos el empaquetado y comercializabamos con
nuestra marca GUAZU. Ese fue el principio de trabajar con papas
fritas”.
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Nuestra fanatica Bernardita de Bravo.
fT: ¢El presente de Distribuidora Bravo?

BB: “Hoy la marca “GuazU” es muy reconocida en el mercado
paraguayo, tanto por su mani, las excelentes papas fritas, tradi-
cionales o con ketchup, como toda la variedad de snacks como
aros de cebolla, cintas de panceta, conos de maiz sabor a pizza,
jamén frito y ruedas sabor queso.

Asi mismo, fraccionamos productos como almendras, coco rallado,
nueces, ciruelas y uvas pasas. El presente nos sorprende en un
vigoroso desarrollo, mediante una gran inversion en maquinarias
y tecnologia de vanguardia, que nos permite la elaboracién de
nuestros productos, con una férmula propia y artesanal, lo que
asegura entregar a nuestros clientes las mejores papas fritas del
mercado, al precio mas adecuado.

Nuestro secreto es el trabajo en equipo, con mis hijos nos
enfocamos hacia la calidad y la excelencia, para que los clientes
nos premien con su preferencia.

Seguimos en esta senda de desarrollo, porque el mercado aprecia
lo que producimos y confia en nosotros. Estamos también con
algunos productos certificados para celiacos y nuestros envases
ya estén llevando el logo correspondiente”.

fT: ¢ Por qué utiliza Toyota y Daihatsu para la distribucion de
sus productos?

BB: “Comenzamos en nuestro vehiculo particular, luego de algunos
afios, sumamos una camioneta cerrada. En 1997 incorporamos
unidades a nuestra flota. En 2005, iniciamos el cambio de vehiculos
y adquirimos las primeras unidades usadas de Toyota en el 2008,

los Daihatsu Delta 0 Km. La variedad y cantidad de productos
que comercializamos nos llevaron a aumentar la flota y luego a
incrementar la capacidad de los vehiculos, razén por la que
estamos optando por los Daihatsu Delta, para asi poder cubrir
gran Asuncién y las zonas del interior.

Durante un tiempo decidimos tercerizar la distribucion, pero esta
decision no fue la correcta pues la atencion a los clientes no era
del nivel que nosotros queriamos, entonces nuevamente nos
encargamos de nuevo de la distribucion de nuestros productos.

Como empresa hemos utilizado varias marcas de vehiculos, pero
nos quedamos con Toyota y Daihatsu por ser las de menor costo
por kilometro.

La distribucion de los productos tiene alta incidencia en los costos
finales y, lograr que los mismos sean los mas bajos, permite
ofrecer nuestros excelentes productos al precio adecuado”.

fT: ¢ Qué puede comentarnos del servicio técnico del Grupo
Toyotoshi?

BB: “|La implementacidn del sistema de citas es excelente! Cuento
una anécdota; llamé al taller pues mi Toyota Corolla requeria de
mantenimiento, me citaron para las 9 de la mafana, les dije que
esa hora es imposible para mi por mis ocupaciones, afirmé que
a primera hora lo llevaria. Cuando llegué, antes de las 7, el
portero, al recibirme, me llamo por mi nombre y me guié a la fila
de los vehiculos con cita. Todo fue tan rapido que, dos horas
después ya me llamaron para decirme que estaba el mantenimiento
de mi Corolla. Asi es que recomiendo todos que prueben este
nuevo setrvicio de citas”.

fT: ¢ Algiin mensaje a los lectores?

BB: “Tenemos satisfaccion por nuestras unidades Toyota y Daihatsu para la distribucién de los productos Guazu. Mayor beneficio,
menor costo y més resistencia son palabras que nos gusta escuchar a los fabricantes y son exactas para definir a Toyota y Daihatsu.
Si tienen calidad, durabilidad, buen servicio y el prestigio de la empresa que los representa, ¢ por qué no confiar en ellos?”.
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INDUSTRIAS

alimentacion sana y alta calidad
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